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“Nuestra experiencia, con mas de veinte mil
viviendas entregadas, nuestro mayor aval”

Francisco Castro Sainero
Presidente de GRUPO EGIDO

GRUPO EGIDO, con cincuenta afos de historia y mas de vein-
te mil viviendas entregadas, sigue siendo un referente dentro
del sector inmobiliario, pionero en la industrializacion de la
construccion y en el disefo y la modernidad de sus edificacio-
nes. Hablamos con su presidente, Francisco Castro Sainero.

¢Cudl es el origen de su
Grupo?

Los origenes de nuestro
grupo se remontan a los afios
cincuenta, comenzando nues-
tra andadura empresarial co-
mo constructores, con la fun-
dacion de “CONSTRUCTORA
DEPINTO”.

En los aflos setenta, co-
menzamos nuestra actividad
inmobiliaria, participando ac-
tivamente en el desarrollo ur-
banistico de municipios rele-
vantes de la zona sur de Ma-
drid (Fuenlabrada, Pinto,
Mostoles, Alcorcon, Getafe,
Parla), y en otros municipios
de la Comunidad como Ma-
drid capital, Pozuelo de Alar-
c6n o Guadarrama, sin olvi-
dar las promociones ejecuta-
das en otros puntos del terri-
torio nacional como Castilla-
La Mancha, Baleares y Anda-
lucia, entre otras, hasta alcan-
zar la cifra de veinte mil vi-
viendas entregadas.

Con el transcurso de los
afios, hemos consolidado un
grupo empresarial constituido
por una veintena de empresas,
con presencia no sélo en la
construccion y promocion in-
mobiliaria, sino en actividades
diversas, que se extienden mas
alld del sector inmobiliario

(hoteleras, residencia de terce-
ra edad, prefabricados y distri-
buciéon de materiales de cons-
truccion, principalmente).

¢Coémo se ha adaptado y
cudl ha sido el impacto de la
crisis econémica en su grupo
empresarial?

Desde finales de los no-
venta y hasta el comienzo de
la crisis, el Grupo llegamos a
formarlo mas de mil perso-
nas. Aun hoy, después de la
severa reestructuracién a la
que abocd la profunda crisis
econdmica, que convulsiond
y castigd de manera especial
al sector inmobiliario, en
Grupo Egido mantenemos un
nutrido y heterogéneo equi-
po de profesionales de dilata-
da experiencia y profundo co-
nocimiento del sector, capaz
de acometer los distintos hi-
tos del proceso constructivo,
contando incluso con nuestro
propio estudio de arquitectu-
ra e ingenierfa.

Las necesarias adaptacio-
nes empresariales al nuevo
escenario planteado tras es-
tos ultimos afios nos han per-
mitido la modernizacién de
métodos y sistemas, sin per-
der la cercania con los clien-
tes y la experiencia atesorada
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durante cincuenta afios de
actividad y mas de veinte mil
viviendas entregadas, lo que
sin duda constituye el mejor
aval de nuestra compaiiia.
En este punto, hay que rese-
fiar la incorporacion de los
miembros de la tercera gene-
racion de la familia, que han
vivido en primera linea la du-
ra experiencia de la crisis, lo
que sin duda les ha dotado
de experiencia para las ac-
tuaciones futuras, sin perjui-
cio de apostar por nuevos
métodos y sistemas de plani-
ficacién empresarial y de
construccion.

¢En qué consideran que han
sido innovadores en los sec-
tores en los que desarrollan
su actividad?

Nuestro grupo lleva apos-
tando por la industrializacion
de la construccion mds de
veinte afios, implementando
nuestros propios sistemas de
prefabricado de hormigén y
GRC en todos nuestros produc-
tos, consiguiendo modernizar
el urbanismo en todos los 4m-
bitos de actuacién en los que
hemos intervenido y dotando
de una calidad constructiva a
las viviendas que promovemos
que nos otorgan un sello dis-
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tintivo respecto de la mayor
parte de las empresas del sec-
tor. Asimismo, cabe destacar
que nuestras patentes de pre-
fabricado de hormigén y GRC
tienen presencia en diferentes
lugares del mundo, consi-
guiendo que nuestra marca se
internacionalice, de tal mane-
ra que hoy es un referente.

En linea con la utilizacién
de sistemas y métodos de
construcciéon vanguardistas,
durante los tltimos afios esta-
mos priorizando la sostenibili-
dad en nuestros proyectos,
aplicando principios de efi-
ciencia energética y obtenien-
do la maxima calificacion en
las ultimas actuaciones. Si-
guiendo estos estandares de
calidad, hemos implementa-
do la utilizacion de métodos
de produccién de energia al-
ternativos a los tradicionales,
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tales como geotermia y micro-
cogeneracion.

Nuestro compromiso se
basa en dotar viviendas soste-
nibles y de alta calidad en los
ambitos de actuacién en los
que intervenimos, logrando
asi cumplir las expectativas de
nuestros clientes y lo que es
mas importante, satisfacer sus
necesidades.

¢Cudl es el presente y futuro
de su Grupo?

En la actualidad, dentro de
nuestra rama patrimonial,
disponemos de méas de 1.000
productos en régimen de al-
quiler que comprenden todas
las tipologias (Viviendas, loca-
les, naves industriales...). Es-
te parque inmobiliario nos ha
dado una recurrencia finan-
ciera importante para superar
las dificultades de la crisis.

El pasado ejercicio lo con-
cluimos con la venta de 200 vi-
viendas, una cifra alejada de
nuestra maxima produccion
que aspira a seguir una linea as-
cendente en los proximos afios,
hasta alcanzar la cantidad de
300-400 viviendas al afio.

En cuanto a los proyectos
futuros, y avanzando en la li-
nea de consolidacién empren-
dida tras los embates de la cri-
sis, actualmente tenemos en
marcha proyectos que suman
unas 250 viviendas para en-
tregar en el corto plazo. Asi-
mismo, disponemos de carte-
ra de suelo propia con mds de
1.000.000 de m2 gracias a
una cuidadosa seleccién de
inversiones durante décadas
de actividad, lo que nos per-
mite afrontar el futuro con ilu-
sién y tranquilidad, aseguran-
do la actividad y permanencia
de nuestras empresas en el
medio y largo plazo.

Tras la entrada de grandes
fondos de inversion interna-
cionales en el negocio inmo-
biliario, ¢ qué papel ocupa el
promotor tradicional?

Es cierto que los fondos de
inversion se han convertido
en los grandes protagonistas
de la promocién en los ulti-
mos aflos, pero no se puede
desdefiar la contribucién que
al progreso del sector han rea-
lizado grupos como el nues-
tro. Los fondos tienen como
principal ventaja competitiva
la capacidad financiera que
les esta permitiendo comprar
suelos finalistas con el fin de
promover miles de viviendas
en los préoximos afios, pero la
realidad es que el sector lo he-
mos construido y formado
empresas como la nuestra,
que basan su éxito en décadas
de experiencia y miles de
clientes satisfechos, por lo que
contintia teniendo mucho que
decir en el desarrollo futuro
del ambito inmobiliario.

Como dato, le puedo sefia-
lar que, a dia de hoy, estamos
vendiendo viviendas a la cuar-
ta generacion de una misma

familia.
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